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▪ Le plan financier est une composante de la 
négociation des plans de travail des projets 
pour l’allocation des ressources.

▪ Le partenaire soumet le plan financier 
décrivant les ressources nécessaires à la 
mise en œuvre du projet, en utilisant 
15 codes comptables. Cela comprend les 
actifs, le coût des ressources humaines, le 
coût des activités, des interventions, etc.

▪ La négociation des plans financiers s’effectue 
par l’intermédiaire de PROMS – Aconex 
(workflows).

Qu’est-ce 
qu’un plan 
financier ?
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1. Le HCR partage le plan financier avec le partenaire via PROMS 
par le biais du workflow (négociation du modèle de plan 
financier).

2. Le partenaire reçoit une notification par courrier électronique 
de la transmission du workflow et télécharge le plan financier.

3. Le partenaire complète le plan dans « Valeur proposée par le 
partenaire », ajoute les codes de référence (si nécessaire) dans 
« Code de référence du partenaire », les commentaires, la 
première tranche et joint les pièces justificatives (si nécessaire).

4. Le partenaire téléverse le plan financier proposé et le renvoie 
au HCR via le workflow.

5. Le HCR reçoit une notification par courrier électronique, 
l’examine, complète les champs « Valeur proposée par le HCR », 
« Commentaires sur l’accord général » (si nécessaire) et ajoute 
le paiement anticipé « approuvé ».  

6. Le plan financier est achevé.

Étapes de la 
négociation 
du plan 
financier



Aperçu du processus de haut niveau

DÉMARRAGE

Partage le plan financier avec 
le partenaire.

Remplit le plan financier 
avec des valeurs 
représentant les 
ressources nécessaires et 
ajoute des commentaires. 

Examine, ajoute des 
commentaires et des 
valeurs - puis les valeurs 
vérifiées sont renseignées.
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nécessaire pour renseigner les 
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POURSUITE

✓ Le HCR procède 

aux prochaines 
étapes de la 

finalisation de 

l’accord 

H
C
R

H
C
R

P
a
rt

e
n
a
ir

e



Aperçu du processus - Étapes techniques

IMPACT SUR LES ACTIVITÉS

Le partenaire reçoit une 

notification par courrier 
électronique de la transmission 
du workflow, ouvre le 

workflow et télécharge le plan 
financier, saisit les valeurs 
proposées, les commentaires 
et les codes de référence (si 
nécessaire), téléverse le plan 
financier proposé dans l’étape 
du workflow « Proposition de 

plan financier par le parte-
naire » (avec toutes les pièces 
justificatives nécessaires) et 

termine l’étape du workflow 
avec le statut « accepté ».

Le HCR lance un workflow 
dans PROMS en utilisant le 
modèle de workflow 
« négociation du plan 
financier » et transmet le plan 
financier intégré au partenaire.

Le HCR reçoit une notification 
par courrier électronique de la 
transmission du workflow. Le 
HCR ouvre le workflow, 
télécharge le plan financier 
proposé et en examine le 
contenu. Le programme du 

HCR ajoute tout 
« commentaire sur l’accord 
général », remplit la colonne 

« Valeur proposée par le 

HCR » et saisit le paiement 
anticipé approuvé.

• Accords de partenariat avec des 
conditions adaptées, des 
descriptions de projets plus simples 

et des plans financiers plus simples

• Fonctionnalité de gestion des 
documents permettant le contrôle 
des versions et des pistes d’audit 

claires

• Fonctionnalité de workflow pour 
faciliter la collaboration entre les 
partenaires et le processus 

d’approbation électronique du 
budget

HCR

Partenaire

E-Mail



Aperçu du processus - Étapes techniques

IMPACT SUR LES ACTIVITÉS

Le programme du HCR 
téléverse le plan financier 
approuvé par le partenaire 
dans l’étape de workflow 
« Approbation de la première 
étape » et termine l’étape de 
workflow avec le statut 
« accepté ». Le flux de travail 
passe à l’étape « Approbation 
de la deuxième étape ».

En cas de désaccord, le 
programme du HCR transmet 

le plan financier proposé dans 
le cadre d’un « sous-workflow 
du partenaire ». Le partenaire 
choisit soit de « procéder », 
s’il est d’accord avec les 
changements proposés par le 
HCR, soit de « réviser et 
soumettre à nouveau » s’il 
n’est pas d’accord (le proces-
sus se poursuit alors jusqu’à 

ce qu’un accord soit trouvé).  
Le sous-workflow se termine 
et passe à l’étape suivante.

La dernière étape du workflow 
du plan financier exige que le 
contrat relatif au plan de 
travail du projet soit 

d’abord signé par le 

partenaire et le représentant 
du HCR. 

• Accords de partenariat avec des 
conditions adaptées, des 
descriptions de projets plus simples 

et des plans financiers plus simples

• Fonctionnalité de gestion des 
documents permettant le contrôle 
des versions et des pistes d’audit 

claires

• Fonctionnalité de workflow pour 
faciliter la collaboration entre les 
partenaires et le processus 

d’approbation électronique du 
budget

HCR

Partenaire

E-Mail



Comment accéder à Oracle Guided Learning

1

2

Sélectionnez Tâches/“Mes 

Tâches” pour afficher 

l’icône OGL

Note:  Si l’icône OGL 

n’apparaît pas, 

rafraîchissez votre écran.

Cliquez sur l’icône OGL



Comment lancer le guide OGL et visualiser le PDF et 
la vidéo

• Sélectionnez « Lancer le 

guide » pour afficher le guide 

interactif.

• Sélectionnez « Outil de 

travail » pour consulter le PDF

• Sélectionnez « Vidéo » pour 

visualiser la version vidéo du 

PDF 

Cliquez sur les trois points.

Le guide PDF s’affichera 

comme suit

Cliquez sur la flèche pour 

étendre le guide

1

2

3

4

Vous avez également la 

possibilité d’imprimer le 

guide ou de l’envoyer par 

courrier électronique. 

5



Modèle de plan financier
Le partenaire remplit ces sections en 
jaune

Le HCR remplit ces sections en orange.

Ces sections sont automatiquement 
remplies.



Modèle de rapport de financement de projet 
(PFR)

▪ Les partenaires sont tenus de rendre compte périodiquement des 
dépenses du projet à l’aide du rapport financier (PFR).

▪ Le PFR indique le total des fonds reçus par le partenaire et les écarts de 
dépenses par rapport au plan financier et aux fonds décaissés.

▪ Le PFR doit être présenté dans la même devise que le plan financier.

▪ Les partenaires soumettent le PFR à la vérification du HCR.

▪ Le PFR est partagé par le partenaire via PROMS.



Modèle de PFR 1/2



Modèle de PFR 2/2



MERCI


	Slide 1
	Slide 2: Résumé
	Slide 3
	Slide 4
	Slide 5
	Slide 6: Aperçu du processus de haut niveau
	Slide 7
	Slide 8
	Slide 9
	Slide 10
	Slide 11: Modèle de plan financier
	Slide 12: Modèle de rapport de financement de projet (PFR)
	Slide 13: Modèle de PFR 1/2
	Slide 14: Modèle de PFR 2/2
	Slide 15

